PERFORMANCE DRIVEN MARKETING
SAMEN WERKEN AAN DUURZAME RESULTATEN



WAT ZIJ N JOUW OF DIRECTEUF
OF DIRECTEUR

Ben jij ondernemer of directeur en wil je groeien,

maar zit die online marketing niet mee?

u I I DAG I N G E N ‘ ® Zet je online marketing in, maar valt de groei toch

tegen?

® Heb je het gevoel dat je marketing investering niet
voldoende rendeert?

Ben je toe aan meer slagvaardigheid in je marketing?

Wil je van marketing graag een structureel, inzichtelijk
en beheersbaar proces maken?

MARKETEER

Ben jij marketeer en denk je wel eens: ‘Hoe behaal ik nou
écht mijn marketingdoelstelling?’

® Geen afdeling tot je beschikking, maar zou je die wel
kunnen gebruiken?

® Behoefte aan een goed bestuurbare data driven
omgeving?

® Niet genoeg tijd of kennis om alle marketingmiddelen
goed in te zetten?

® Mis je het om te sparren met een vakgenoot die jouw
bedrijf en branche kent?

® Vind je het lastig om binnen je budget toch die
doelstellingen te bepalen?

WAT IS JOUW
DOEL?
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PERFORMANCE
MARKETING IS
WAT JIJ WIL

Wat performance marketing anders maakt dan
conventionele marketing? De aanpak! Het resultaat

is altijd het vertrekpunt. Vanuit de doelstelling wordt
gezocht naar de juiste middelen of kanalen. Zodra hier
een keuze in is gemaakt, worden de gekozen middelen
of kanalen uitgebouwd én op elkaar afgestemd. Zo
wordt er op een doelbewuste en efficiénte manier naar 13
je doelstelling toegewerkt. !

Bij elke actie vragen we ons af:
Wat is de bijdrage aan het resultaat? We vertrouwen op
data en sturen op performance. Want, meten = weten.

"BEGRIJPJE
DOELGROE

De klantreis is vaak langer dan je denkt. Het is dan ook belangrijk dat je o
het landschap eerst goed verkent. Zo kun je je goed profileren als die

interessante partij en valt de keuze straks op jou. Daarom-doen we er alles

aan om de juiste boodschap op het juiste moment via het juiste kanaal goed

aan te laten komen bij jouw klant of sollicitant.

Als je vertelt wat je oplost in plaats van wat je verkoopt, is het resultaat een
plezierige en succesvolle samenwerking met je klant. En groei natuurlijk!
Maak je je klant blij, dan kun je dit ook terug verwachten.

LAAT HET
RESULTAAT MAAK JE KLANT BLI1J, JE
LEIDEND ZIJN : KRIJGT HET TERUG! .~ '



WAT IS JE
DOEL EN
HOE KOM
JE DAAR?

Het duidelijk krijgen wat het doel is, is stap 1. Daarna gaan we
samen kijken wat we moeten doen om dat doel te bereiken. We
rekenen een goede businesscase uit en maken daarna samen de

juiste keuzes. Die keuzes vormen de basis.

Waar wil jij in investeren?

®

®
®
®

Meer kwalitatieve leads genereren?
Meer passend personeel werven?
Meer awareness voor jouw product of dienst creeren?

Meer online sales realiseren?

KIES UIT 3 VORMEN
VAN PERFORMANCE
MARKETING:




HET LEAD- B>~
ECOSYSTE .
EEN CONTI
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Een proces van interesseren, informeren en adviseren.
™ / »

Of in andere woorden, het maken van een connectie, het
verzorgen van én het klaar staan voor je klanten. Hoe
dit in zijn werk gaat? Je zorgt eerst voor een boost van
je naamsbekendheid, vervolgens creéer je stromen van
binnenkomende leads die je uiteindelijk ook als klanten
behoudt. Dus pak die klant bij de hand en stap samen
met hem/haar die klantreis in!

8RANDING

Uiteraard is het selecteren van het juiste kanaal
een bepalende factor van dat succes. Op basis van

jouw doelen en gestuurd door het budget=Dus wat 1e®

als de juiste kanalen worden geselecteerd en deze Conver® e

ook op de juiste manier worden ingezet? Dan is het binne® ago"'
marketingproces één van de belangrijkste groei- _ 73 de mai\ca‘“"ee“
elementen van jouw organisatie. ' A gericht ov \‘oo?
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Kortom, de kracht zit hem in het gericht genereren van
leads, deze vervolgens op te vangen, ofwel te ‘'nurturen,
en hen ten slotte om te toveren tot vaste klanten die
uiteindelijk ook weer voor nieuwe leads zorgen. Een
continu én duurzaam proces.
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BEN JIJ OP DE
JUISTE WEG?

® Weten hoe jouw marketing efforts presteren?

® De juiste richting voor jouw (marketing)
organisatie bepalen?

® Advies over waar én hoe je verbeteringen aan
kunt brengen?

® Jouw doelstellingen toetsen?

We voeren graag een audit voor je uit. Met een
frisse blik bekijken we jouw organisatie. Zo ontdek
je of je op de juiste weg bent en welke kansen jouw
bedrijf écht kunnen laten groeien. We geven je
meteen een concreet advies mee zodat je dit ook
daadwerkelijk kunt realiseren.

Het scherpstellen van je doel, is de sleutel voor
het behalen ervan. Weten hoe jij ervoor staat?

Ga naar: www.forwardmarketing.nl/kiesjouwaudit
of scan de QR code hieronder

JI1J HEBT DE
CONTROLE

De basis van Performance Marketing is data, net zoals voor de meeste beslissingen
en investeringen. Belangrijk dus om die data inzichtelijk te hebben. Zo weet je altijd
waar je aan toe bent. Ons inzichtelijke dashboard helpt je daarbij.

METEN = WETEN



https://www.forwardmarketing.nl/kiesjouwaudit
https://www.forwardmarketing.nl/kiesjouwaudit
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WAAROM
VOOR ONS
KIEZEN?

Forward Marketing is in 2004 opgericht als Webstijl. Wat ooit begon
met het maken van indrukwekkende websites, is uitgegroeid tot een full
service marketing bureau.

We hebben een flinke bak marketing kennis en know-how in huis die
we graag met onze klanten delen. Ons team van ruim 20 enthousiaste
professionals helpt bedrijven in het groot MKB segment met hun
groeiambities. Dit doen we zowel op nationaal als internationaal niveau.

Samenwerken met ons betekent dat we jouw doelen omarmen. Dit is het
vertrekpunt voor alles wat we doen. We verdiepen ons goed in de markt
en jouw organisatie.

Als performance marketeers vertrouwen we op data én sturen we op

resultaat. We zijn pas écht blij als we jou én je bedrijf vooruit kunnen
helpen!

WAAR WIL J1J ZIJN
OVER 5 JAAR?

0 Het digitale landschap vraagt om continue verkenning.
Daarom testen we nieuwe technologieén altijd op

DIT IS WAAR WE
GOED IN ZIJN

bruikbaarheid en rendement. Zo blijven we on top of
our game. Let’s grow Forward!

ﬂ Voor deze expertise kun je bij ons terecht:
d
SEA SEO
SOCIAL ADVERTISING SOCIAL MARKETING
ONLINE ADVERTEREN CONTENT MARKETING
MARKETING STRATEGIE MARKETING AUTOMATION
CONVERSIE OPTIMALISATIE DATA & ANALYSE
ADVIES &AUDITS WEBDESIGN
LEAD NURTURING ACCOUNT-BASED MARKETING

MAAR WAAR WE
ECHT GOED IN ZIJN,
IS HET WERKEN
AAN DUURZAAM
RESULTAAT.




Z1J GINGEN JE AL
VOOR!

Elk bedrijf is anders en ook elke ondernemer is anders. ledere
campagne is dan ook maatwerk. Gelukkig doen we het niet voor
het eerst.

Forward werkt voor meerdere ambitieuze groeibedrijven in het
grotere MKB segment. Dit doen we sinds de oprichting in 2004
met heel veel plezier.

Benieuwd hoe wij voor andere bedrijven voor groei gezorgd
hebben? Check www.forwardmarketing.nl/cases

Onderstaande bedrijven zijn een greep uit ons portfolio. Met
Forward hebben wij hen al mogen helpen groeien. Groei jij mee?

Claassen Adveialen i @ FL@@DVVEF\’

“é’fﬁ‘fﬁm Chauffeur.nl @
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W s e ONZE MISSIE
4 BMW -4 . -
@ MOTORRAD ‘!‘!EE“!:E ql\’lEE?
“Bij Forward helpen we bedrijven actief met hun groei door
. binnen het budget de meest renderende online marketing
' @#ﬁﬂ instrumenten te selecteren én in te zetten. Wij omarmen
Ttalisman EchwHaar Kiniek w doelen en bieden alles wat nodig is voor online succes.”
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Nico de Jong, Founder Forward Marketing



HE, WAT IS
JOUW DOEL?

Laat ons je helpen en zet de eerste stap.
www.forwardmarketing.nl/groeiplanner



https://www.forwardmarketing.nl/groeiplanner
https://www.forwardmarketing.nl/groeiplanner

